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l. Preliminarii

intr-o lume n continua schimbare, Tnvatarea devine din ce Tn ce mai mult o necesitate si o prioritate,
este cheia pentru angajabilitate, pentru succesul economic si permite elevilor sa participe deplin la viata
sociald. Corelarea dintre cererea pietei fortei de munca si oferta educationald va avea un impact considerabil
asupra dezvoltarii economice. Importanta parteneriatului dintre sistemul educational sl piata muncii trebuie
sa conduca la generarea unei oferte educationale care sd corespunda cantitativ, calitativ si structural cererii
de forta de munca.

Curriculumul F.03.0.013 Baza tehnico - materialda a ntreprinderilor comerciale este un document
normativ si obligatoriu pentru realizarea procesului de pregatire a agentilor comerciali in Tnvatamantul
profesional tehnic postsecundar si postsecundar nontertiar, axat pe conceptul de a studia, mobilierul si
inventarul comercial, masini si agregate comerciale utilizate in activitatea comertului cu amanuntul si cu
ridicata, pentru realizarea operatiilor comerciale, in conformitate cu regulile si cerintele actuale ale
comertului cu ridicata si cu amanuntul.

Pentru desfdsurarea activitdtii de comert in conditiile moderne, firmele comereiale trebuie sa asigure
un grad sporit de competitivitate, care presupune, si dotarea unitatilor de comert cu utilaj comercial
corespunzator profilului, care ar asigura realizarea proceselor si procedeelor comerciale in conformitate cu
cerintele actuale referitor la organizarea deservirii clientilor in mod operativ si calitativ. Organizarea
rationald a procesului de servire a consumatorilor in unitatile de comert cu ridicata si cu amanuntul depinde
in mare masurd si de utilajul cu care sunt dotate aceste unitdti comerciale.

Scopul studierii acestei unitati de curs constd in formarea si dezvoltarea competentei profesionale
specifice asigurarii intreprinderilor comerciale cu utilaj modern care va permite inlocuirea muncii fizice cu
diverse masini si mecanisme, automatizarea si computerizarea procesului comercial, utilizandu-le 1in
conformitate cu cerintele de exploatare.

Unitdtile de curs ce Tn mod obligatoriu trebuie certificate pand la demararea procesului de instruire n
cauza:

F.01.0.010 Fundamentele merceologiei
F.02.0.011 Organizarea si tehnologia comertului
P .02.0.028 Practica de initiere in specialitate
Il. Motivatia, utilitatea unitatii de curs pentru dezvoltarea profesionala

Baza tehnico-materiala a fiecarui agent economic este principala resursa materiala a acestuia.
Echiparea cu mobilier comercial a unitatii comerciale trebuie sa urmareasca crearea unei unitati economico-
tehnologice si arhitectonice interioare, respectandu-se cerintele estetice, psihologice si stimulatoare pentru

vanzarea marfurilor. Tn acest context, utilitatea acestei unitdti de curs consta Tn Tnsusirea cunostintelor
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teoretice privind progresul tehnico - stiintific, tipurile de utilaje si agregate utilizate Tn procesul comercial, in

formarea deprinderilor practice de exploatare a diferitor tipuri de masini si utilaj comercial (pentru mdsurare,

cantarire, masini de casa si control, agregate frigorifice, automate comerciale etc.,). Specialistii in comert

trebuie sa asigurare intreprinderea cu utilaj comercial Tn dependenta de profilul de marfa comercializat, de

metodele de vanzare, de metodele de aprovizionare, sa elaboreze proiecte de amplasare a utilajului n sala

comerciald si in depozite, sd poatad organiza locul de munca.

Studierea acestei unitati de curs va contribui la formarea si dezvoltarea de competente profesionale

ce corespund nivelului patru de calificare:

cunostinte faptice, principii, procese si concepte generale din domeniul bazei tehnico-materiale a
comertului, ce cuprinde totalitatea mijloacelor fixe si utilaje comerciale necesare efectudrii

operatiunilor comerciale;

-abilitdt{i cognitive si practice necesare pentru selectarea mobilierului si a inventarului comercial la

pregatirea, etalarea sl deservirea consumatorilor, madsurarea si cantarirea produselor, calcularea si
eliberarea bonului de consum, perfectarea documentatiei casierului - operator, crearea ,lantului
frigorific unic”, mecanizarea si automatizarea muncii, Tmbundtadtirea calitafii produselor si a
conditiilor sanitaro - igienice de prelucrare a acestora, vanzarea marfurilor fara participarea directa a
vanzatorului, asumarea responsabilitdtii pentru organizarea locului de munca, respectarea cerintelor
igienice si a normelor cu privire la tehnica securitatii.

Competentele formate si dezvoltate in cadrul acestei unitdti de curs vor finecesare pentru studierea

unitdtilor de curs orientate spre deservirea si comercializarea marfurilor in comerf, dupa cum urmeaza:

S.05.0.020 Merchandising

5.05.L.051 Firma de exercitiu |

5.05.L.054 Firma de exercitiu Il

P.04.0.028 Practica tehnologica |

P.06.0.030 Practica tehnologica Il

1. Competentele profesionale specifice unitatii de curs

n cadrul unitdtii de curs vorfiformate si dezvoltate urmatoarele competente profesionale specifice:

Nr.

1

Competente specifice unitatii de curs Unitati de competenta

CS.I Operarea cu notiuni de bazd din UCI.lI Aplicarea in activitatea comerciald a cadrului
domeniul comercial Tn diverse situatii legislativ-normativ reglator

de comunicare, comercializare,

deservire a consumatorilor, manifestand

corectitudine si deschidere

CS.2 Aplicarea operatiunilor de UC2.1 |Identificarea cerintelor fatd de cantarele
masurare si cantdrire a marfurilor in comerciale

procesul de deservire a consumatorilor. UC2.2 Realizarea proceselor tehnologice secundare
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demonstrand perseverenta S
responsabilitate Tn luarea deciziilor

CS.3 Exploatarea masinilor de casa sl
control cu memorie fiscald prin
evidenta corectd a Tncasarilor banesti si
perfectarea documentatiei casierului-
operator

CS.4 Investigarea
utilajului  comercial destinat pastrarii,
etaldrii, demonstrarii, achitarii i
prestarii unor servicii pre si post vanzare
in  cadrul unitdtii comerciale cu
amanuntul sau cu ridicata

experimentald a

si principale n unitdtile de comert prin intermediului
operatiilor de masurare si cantdrire a marfurilor
UC2.3 Simularea etapelor de lucru privind pregatirea
catre lucru si exploatarea cantarelor
UC3.1 Asigurarea evidentei corecte a Tncasarilor
banesti de la consumatori pentru produsele
comercializate in numerar sau prin carduri bancare
UC3.2 Determinarea functiilor si cerintelor fatd de
masinile de casd si control cu memorie fiscala

UC3.3 Identificarea modului de Tnregistrare a
masinilor de casa si control Tn organele abilitate

UC3.5 Simularea didactica privind lucrul la masina
de casa si control cu memorie fiscala

UC3.5 Perfectarea documentatiei caslerului-operator

UC4.1 Dotarea unitdtilor de comert cu mobila si

inventar comercial corespunzator profilului de
activitate
UC4.2 Descrierea inventarului comercial in

dependentd de destinatia sa functionala

UC4.3 Prestarea serviciilor Tnainte, in timpul si dupa
vanzarea efectiva a marfurilor pe care le insotesc
UC4.4 Identificarea regimului de pastrare a
produselor alimentare usor alterabile Tn unitatile
comerciale

UC4.5 Descrierea utilajului frigorific comercial
destinat pdstrarii, etaldrii sl comercializarii marfurilor
in unitatii de comert cu amanuntul si cu ridicata
UC4.6 Clasificarea dispozitivelor si agregatelor de
tdiere, mdcinare si ambalare a marfurilor

UC4.7 Determinarea modului de lucru a masinii de
feliat salam, afumaturi, cascaval

UC4.8 Respectarea regulilor de exploatare a
utilajelor si agregatelor de tdiat, macinat si ambalat
marfuri, masuri de securitate a muncii
UC4.9 Clasificarea  utilajului de
descarcare si transportare a marfurilor
UC4.10 Respectarea regulilor de exploatare a
utilajelor si agregatelor de Tncarcare, descdrcare i
manipulare cu marfa Tn unitatile comerciale a si a
tehnicii securitatii

Tncarcare,

UC4.11  Efectuarea vanzarii  marfurilor lard
participarea directd a vanzatorului n procesul de
véanzare

UC4.12 Determinarea elementelor componente ale
automatului comercial
UC4.13 Respectarea
automatelor comerciale

regulilor de exploatare a
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IV. Administrarea unitatii de curs

Codul Denumirea Semestrul
unitatii de  unitatii de curs Total
curs
F.03.0.013 Baza tehnico - 1] 120
materiald a
Tntreprinderilor
comerciale

Numarul de ore Modalitatea Numarul

Contact direct Studiul de de credite
Teorie  Practica  individual evaluare

40 20 60 Examen

V. Unitatile de Tnvatare

Unitati de competenta

Unitati de continut

1. Mobila si inventarul comercial

UC4.1 Dotarea unitdtilor de comert cu mobila
si inventar comercial corespunzator profilului
de activitate

UC4.2 Descrierea inventarului comercial in
dependenta de destinatia sa functionala

UC4.3 Prestarea serviciilor Tnainte, in timpul
si dupa vanzarea efectiva a marfurilor pe care
le Tnsotesc

Rolul, functiile si clasificarea mobilei comerciale
1.2 Cerintele fatd de mobila comerciala si a utilajului

nemecanic

1.3 Tipizarea, modularea si standardizarea mobilei
comerciale

1.4 Mobila pentru sala comerciala, pastrarea,

receptionarea si pregatirea marfurilor pentru vanzare
1.5 Rolul, functiile si clasificarea inventarului comercial
utilizat Tn unitatile comerciale

2. Utilajulpentru masurarea si cantdrirea marfurilor Tn unitatile de comert

UCI.l Aplicarea in activitatea comercialda a
cadrului legislativ-normativ reglator
UC2.1 Identificarea cerintelor
cantarele comerciale

UC2.2 Realizarea proceselor tehnologice
secundare si principale n unitatile de comert
prin intermediului operatiilor de masurare si
cantarire a marfurilor

UC2.3 Simularea etapelor de lucru privind
pregatirea catre lucru si exploatarea cantarelor

fata de

2.1 Clasificarea, codificarea, cerintele fata de cantarele
comerciale

2.2 Dispozitivele de masura
volumului

2.3 Cantarele de masa cu cadran, clasificarea, constructia,
pregdatirea pentru lucru, regulile de exploatare

2.4 Cantarele electronice, clasificarea, particularitatile
constructive, pregdtirea pentru lucru, reguli de
exploatare

2.5 Cantarele mobile si stationare, clasificarea, destinatia,
constructia, regulile de exploatare

a greutatii, lungimii si

3. Masinile de casa si control

UCI.l Aplicarea Tn activitatea comerciald a
cadrului legislativ-normativ reglator

UC3.1 Asigurarea evidentei corecte a
Tncasdrilor bdnesti de la consumatori pentru
produsele comercializate Tn numerar sau prin
carduri bancare

UC3.2 Determinarea functiilor si cerintelor
fatd de masinile de casa si control cu memorie
fiscald

UC3.3 Identificarea modului de Tnregistrare a
masinilor de casa sl control in organele
abilitate

3.1 Rolul masinilor de casa si control in evidenta
incasdrilor banesti de la populatie

3.2 Reglementarile utilizarii masinilor de casa si control in
procesul decontdrilor banesti cu populatia

3.3 Clasificarea, functiile si cerintele fatd de masinile de
casa si control cu memorie fiscald

3.4 Ordinea inregistrarii masinilor de casa si control cu
memorie fiscala Tn organele fiscale teritoriale de stat

3.5 Constructia masinii de casd si control cu memorie
fiscala

3.6 Regulile de exploatare a masinii de casa si control cu

memorie fiscald
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UC3.4 Simularea didactica privind lucrul la
masina de casa si control cu memorie fiscala
UC3.5 Perfectarea documentatiei casierului-
operator

3.7 Perfectarea documentatiei casierului-operator in
procesul de exploatare a masinilor de casa si control
cu memorie fiscala:

« Registrul masinii de casa si control cu memoriefiscala;

« Cartela de Tnregistrare a masinii de casa si control

« Banda de control;

« Actul privind sumele de bani restituite cumparatorilor
pentru marfurile si bonurile de casa intoarse;

e Actdepredare a banilor incasatorului.

4. Utilajul frigorific comercial

UC4.4 Identificarea regimului de pastrare a

produselor alimentare usor alterabile 1n
unitdtile comerciale

uc4.5 Descrierea utilajului frigorific
comercial destinat padstrarii, etalarii si
comercializarii  madrfurilor n unitatii de

comert cu amanuntul si cu ridicata

5. Utilajele si agregatele de taiat,

UcC4.6 Clasificarea dispozitivelor Si
agregatelor de taiere, mdcinare si ambalare a
marfurilor

UC4.7 Determinarea modului de lucru a
masinii de feliat salam, afumaturi, cascaval
UC4.8 Respectarea regulilor de exploatare a
utilajelor si agregatelor de tdiat, macinat si
ambalat marfuri, madsuri de securitate a
muncii

4.1 Natura si esenta frigului Tn comert

4.2 Metodele de producere a frigului

4.3 Agregate si masini frigorifice: tipurile si clasificarea
lor, reguli de exploatare a utilajului frigorific

4.4 Regulile de exploatare a utilajului frigorific comercial

madacinat si ambalare a marfurilor in comert

5.1 Esenta si clasificarea utilajului de tdiat, macinat si
ambalare a marfurilor Tn comert

5.2 Masini si agregate pentru tdiat si madcinat produsele
in unitatile comerciale

5.3 Utilajul pentru ambalare si dozarea produselor in
unitdtile de comert

6. Utilajele si agregatele de incarcare-descarcare si manipulare cu marfa in unitatile comerciale

UC4.9 Clasificarea utilajului de Tncarcare,
descdrcare sitransportare a marfurilor

UC4.10 Respectarea regulilor de exploatare a
utilajelor  si de

descarcare si manipulare cu marfa in unitatile

agregatelor incéarcare,

comerciale a si a tehnicii securitdtii

6.1 Esenta si clasificarea utilajului si agregatelor pentru
Tncdrcare-descarcare si manipulare cu marfa Tn unitatile
de comert

6.2 Utilaje si agregate pentru
indltime

6.3 Agregate pentru transportarea marfurilor Tn unitatile
de comert

6.4 Agregate si masini pentru
marfurilor in unitatile de comert

6.5 Utilaje si agregate auxiliare

ridicarea marfurilor la

Tncarcarea-descarcarea

7. Automatele comerciale

UC4.11 Efectuarea vanzarii marfurilor fara
participarea directd a vanzatorului in procesul
de vanzare

UC4.12 Determinarea elementelor
componente ale automatului comercial
UC4.13 Respectarea regulilor de exploatare a
automatelor comerciale

comerciale in  organizarea

7.1Esenta automatelor
comertului modern
7.2 Clasificarea, constructia automatelor comerciale
7.3 Cerintele tehnice si regulile de exploatare a

automatelor comerciale
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V1. Repartizarea orientativa a orelor pe unitatile de invatare

Numarul de ore

Nr. Unitati de Tnvatare Total Contact direct  Studiul
Teorie Practica individual
1. Mobila si inventarul comercial 20 6 4 10
2. Utilajul pentru masurarea si cantarirea marfurilor 20
in unitatile de comert 8 4 8
3. Masinile de casa si control 26 8 8 10
4.  Utilajul frigorific comercial 16 6 2 8
5. Utilajele si agregatele de taiat, madcinat si 14 4 2 8
ambalare a marfurilor in comert
6.  Utilajele si agregatele de Tncarcare, descarcare si 12 4 : 8
manipulare cu marfa in unitatile comerciale
7.  Automatele comerciale 12 4 : 8
Total 120 40 20 60

VIL Studiul individual ghidat de profesor

Modalitati de Termenii de

Materii pentru studiul individual Produse de elaborat .
evaluare realizare
1. Mobila si inventarul comercial
1.1. Selectarea mobilierului, utilajului nemecanic si Studiul de caz Prezentarea Saptaméana 1
a inventarului comercial din cadrul unui PPT studiului

magazin alimentar sau nealimentar Harta conceptuala

2. Utilajul pentru masurarea si cantarirea marfurilor in unitatile de comert

2.1 Selectarea cantarelor cu posibilitatea imprimarii Studiul de caz Prezentarea Sdptamaéana 2
etichetei de pret din incinta unei ntreprinderi PPT studiului
comerciale Harta conceptuald
2.2 Examinarea continutului indicatorului de pret Studiul de caz Prezentarea Sdptdména 3
PPT studiului

Indicator de pret
3. Masinile de casa si control

3.1. Examinarea continutului bonului de consum Studiul de caz Prezentarea Saptamana 4
pentru fiecare cumpdaratura efectuatd in cadrul Harta notionala studiului
unei unitati comerciale

3.2. Completarea documentatiei casierului - operator Studiul de caz Prezentarea Saptdamaéana 5
Harta conceptuala documentelor

4. Utilajul frigorific comercial

4.1. Determinarea principiului de functionare a Referatul Prezentarea Saptamana 6
masinii frigorifice cu compresor Proiectul referatului
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Modalitati de Termenii de

Materii pentru studiul individual Produse de elaborat .
evaluare realizare
4.2. Selectarea agregatelor si masinilor frigorifice PPT Demonstrarea PPT Saptdmaéana 7
Harta conceptuala
Careu de notiuni
5. Utilajele si agregatele de tdiat, macinat si ambalare a marfurilor in comert
5.1. Selectarea utilajelor si a agregatelor de taiat, Portofoliul Prezentarea Saptamana 8
macinat si ambalat marfuri, produse alimentare Studiul de caz portofoliului
utilizate in comert cu amanuntul Harta conceptuala
6. Utilajul si agregatele de incarcare-descarcare si manipulare cu marfa Tn unitatile comerciale
6.1. Selectarea agregate pentru ridicarea marfurilor la Referatul Prezentarea Saptamana 9
naltime Harta conceptuald referatului
6.2. Selectarea agregatelor pentru transportarea Portofoliul Prezentarea Saptamana 10
marfurilor Tn unitatile de comert Harta notionald portofoliului
6.3. Selectarea agregatelor pentru Tncédrcarea - Studiul de caz Prezentarea Saptamana 11
descarcarea marfurilor in comert Harta conceptuala studiului
Careu
7.Automatele comerciale
1.1 llustrarea constructivé si a principului de Harta conceptuala Prezentarea Saptdmaéana 12
functionare a automatelor comerciale PPT schemei
VIII, Lucrarile practice recomandate
Nr. Unitdti de Tnvatare Lista lucrarilor practice Ore
d/o
1. Dotarea unitatii comerciale cu mobila pentru receptionarea, 2
pastrarea si pregdtirea marfurilor pentru vanzare si
1 Mobilasi inventarul selectarea mobilei ambalaj
comercial 2. Dotarea unitatii comerciale cu inventarul comercial dupa 2
destinatia sa functionala: despachetarea, verificarea calitatii,
pregdtirea marfurilor pentru vanzare, vanzarea si deservirea
consumatorilor, etalarea, reclamarea si selectarea marfurilor
de cdtre cumpdratori etc.
2. Utilajul pentru 1. Simularea activitatii privind memorarea preturilor, 4
masurarea Si anularea preturilor din memoria balantei, cantdrirea
cantarirea marfurilor produselor, determinarea valorii sumare a cumparaturilor si
in unitatile de anularea din memoria balantei a preturilor
comert
1. Utilizarea masinii de casa si control cu memorie fiscald 4
pentru efectuarea operatiunilor de incasare si eliberare a
3. Masinile de casa si bonului de consum, imprimarea raportului periodic de tip
control X si acelui financiar de tip Z
2. Perfectarea  documentatiei casierului-operator  si 4
completarea Registrului masinii de casa si control cu
memorie fiscala
4. Utilajul frigorific 1. Dotarea unitatii comerciale cu utilaj frigorific destinat 2
comercial depozitdrii, pastrdrii, demonstrarii si  comercializarii
marfurilor
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5. Utilajele si Dotarea unitdtii comerciale cu masini de tdiat, macinat si
agregatele de taiat, tocat produse alimentare
macinat si ambalare
a marfurilor in
comert
In total 20

I1X. Sugestii metodologice

Curriculumul F.03.0.013 Baza tehnico-materialda a Tintreprinderii comerciale orienteaza
proiectarea, organizarea si desfasurarea demersului educational Tn contextul unei pedagogii axate pe
competente. O astfel de abordare prevede proiectarea demersului didactic in vederea formarii unor
competente la elevi care contribuie la integrarea acestora la conditiile reale ale vietii mereu in schimbare.
Curriculumul permite predarea esalonatd a continuturilor axat pe rezolvarea unor sarcini concrete legate de
urmatoarele activitd{i comerciale: mecanizarea si automatizarea operatiunilor comerciale care necesitd un
volum mare de munca: transportarea, incdrcarea, descarcarea, cantarirea, pregatirea prealabila a marfurilor
catre vanzare; implementarea tehnologiilor moderne de deservire a cumparatorilor; automatizarea evidentei
contabile in cadrul intreprinderii comerciale; automatizarea operatiunilor de casa si control, trecerea la
sistemul de achitare prin carduri bancare, prin virament; industrializarea transportarii marfurilor utilizand
sistemul de paletizare; automatizarea procesului de vanzare a marfurilor.

Elevul va dobandi cunostinte, pornind de la necesitatea realizarii unei sarcini concrete. Se vor imbina
judicios cunostinta teoreticd cu cea practica. Deoarece nivelul de calificare Ti solicita absolventului
competente concrete, un rol aparte au abilitatile, iar exersarea Tn ateliere de lucru raméane modalitatea cea
mai eficientd de Tnvatare. Integrarea teoriei cu practica orienteaza profesorii sa-i puna pe elevi Tn situatia de a
utiliza cunostintele teoretice dobandite Tn realizarea unor sarcini de Tnvatare cu caracter aplicativ in timpul
lectiilor, in efectuarea unor teme pentru acasa sau Tn realizarea unor activitdti practice de cantarire, achitare,
deservire a consumatorilor, asigurdnd dobéandirea competentelor profesionale specifice programului de
formare profesional tehnice 41620 Comert.

?n acest context, se vor aplica metode ce formeaza la elevi valori si atitudini personale, printre care:

« Metode de comunicare orala care sunt subdlvizate in:
a) metode expozitive: descrierea, explicatia, instruirea prin Tnregistrari video s.a.;
b) metode interactive: conversatie euristicd, dezbaterile, dezbaterea Phillips 6/6, asaltul de idei, jocul de rol,
metoda acvariului, metoda mozaicului, sinectica, metoda cubului s.a.

« Metode de comunicare scrisa (invatare prin lecturd): lecturd, analiza de text, informarea,

documentarea s.a.;
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+ Metode de explorare a realitdtii (metode de Tnvatare prin cercetare): experimentul didactic, studiul

de caz, investigatia, analiza SWOT s.a,;

« Metode de invatare prin actiunipractice: exercitiul, proiectul, lucrarile practice, simularea, s.a.;
« Metode de rationalizare a Tnvatarii sipredarii: activitate individualad cu ajutorul fiselor, instruire
programatd, instruire bazatd pe TIC s.a

Unele metode/tehnici utilizate in procesul de formare a competentei se realizeaza in cadrul activitdtii
in grup, iar altele - Tn cadrul activitdtii individuale. Aceste forme de activitate prezintd anumite valente
formative: activitatea Tn grup contribuie la formarea abilitatilor/competentelor de comunicare, parteneriat,
cooperare, colaborare, luare de decizii etc.; activitatea individuald dezvoltd abilitdti de actiune
independenta/personalizatd, autoinstruire, autoresponsabilltate etc.

Perspectiva integrarii profesionale presupune utilizarea n calitate de metode de instruire a studiilor
de caz, proiectelor, lucrarilor practice, si, in special, indeplinirea unor sarcini concrete de lucru. Accentul se
va pune pe stimularea gandirii critice, pe dinamizarea procesului de Tnvatare, pe formarea de competente
profesionale specifice agentului comercial, ce vor asigura absolventilor sanse sporite de angajare in campul
muncii si oportunitdti de realizare profesionala.

X. Sugestii de evaluare a competentelor profesionale

Activitatile de evaluare la unitatea de curs F.03.0.013 Baza tehnico - materialda a intreprinderii
comerciale vor fi orientate spre motivarea elevilor si obtinerea unui feedback continuu, fapt ce va permite
corectarea operativd a procesului de Tnvatare, stimularea autoevaluarii si a evaluarii reciproce, evidentierea
succeselor, implementarea evaluarii selective sau individuale. Axarea procesului de
invatare/predare/evaluare pe competente presupune efectuarea evaluarii pe parcursul intregului proces de
instruire structurata n trei tipuri de evaluari: initiald, formativa si sumativa.

Forma de evaluare conform planului de invdtdmant la unitatea de curs F.03.0.013 Baza tehnico -
materiald a Tntreprinderii comerciale este examen. Pentru a eficientiza procesele de evaluare, Thainte de a
demara evaluarile propriu-zise, se va aduce la cunostinta elevilor tematica unitdtilor de continut, modul de
evaluare (baremul/grila/criterii de notare) si conditiile de realizare a fiecarei evaludri.

Produsele recomandate pentru evaluarea nivelului de dezvoltare a competentelor cognitive

Nr. Produse pentru
d/o masurarea Criterii de evaluare a produselor
competentei
1 Harta notionala » Punerea in evidentd a subieetului general

» Elaborarea corecta a tabelei (schemei), de la notiunile de baza
spre cele specifice domeniului

» Organizarea corecta a informatiei despre subieetul solicitat
» Corectitudinea logicd a formularilor
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Proiectul

Referatul

Studiul de caz

Corectitudinea lingvistica a formularilor
Originalitatea expunerii notiunilor subiectului propus

Validitatea proieetului - gradul in care acesta acopera unitar si
coerent, logic si argumentat tema propusa

Completitudinea proiectului - felul in care au fost evidentiate
conexiunile si perspectivele interdisciplinare ale temei, competentele
si abilitatile de ordin teoretic si practic si maniera in care acestea
servesc continutului stiintific

Elaborarea si structura proiectului - acuratetea, rigoarea si coerenta
demersului stiintific, logica si argumentarea ideilor, corectitudinea
concluziilor

Calitatea materialului folosit in realizarea proiectului, bogatia si
varietatea surselor de informare, relevanta si actualitatea acestora,
semnifieatia datelor eolectate s.a.

Creativitatea - gradul de noutate pe care-1 aduce proiectul in
abordarea temei sau in solutionarea problemei

Corespunderea referatului temei

Profunzimea si completitudinea dezvoltarii temei

Adecvarea la continutul surselor primare

Coerenta sl logica expunerii

Utilizarea dovezilor din sursele eonsultate

Gradul de originalitate si de noutate

Nivelul de eruditie

Modul de structurare a lucrarii

Justificarea ipotezei legate de tema referatului

Analiza in detaliu a fiecarei surse de documentare
Corectitudinea interpretarii studiului de caz propus

Calitatea solutiilor, ipotezelor propuse, argumentarea acestora
Corespunderea solutiilor, ipotezelor propuse pentru rezolvarea
adecvata a cazului analizat

Corectitudinea lingvistica a formularilor

Utilizarea adecvata a terminologiei Tn cauza

Rezolvarea corecta a problemei, asociate studiului analizat de caz
Punerea in evidentd a subiectului, problematicii si formularea
Logica sumarului

Referinta la programe

Completitudinea informatiei si coerenta intre subiect si documentele
studiate

Noutatea si valoarea stiintifica a informatiei

Exactitudinea rezultatelor si rigoarea probelor

Capacitatea de analiza si de sintezd a documentelor, adaptarea
continutului

Originalitatea studiului, a formularii si a realizarii
Personalizarea (sa nu fie lucruri copiate)

Aprecierea critica, judecata personald a elevului
Corectitudinea interpretarii studiului de eaz propus

Calitatea solutiilor, ipotezelor propuse, argumentarea acestora
Corectitudinea lingvistica a formularilor
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5.

10.

Diapozitivul PPT

Posterul

Tabelul

Schema

Harta conceptuald

Diagrama

Rezolvarea corectd a problemei, asociate studiului analizat de caz
Aspectele de diapozitiv contin formatare, pozitionare si substituenti
pentru tot continutul care apare pe diapozitiv.

Substituentii sunt containerele din aspecte care adapostesc continut
precum text (inclusiv text corp, liste cu marcatori si titluri), tabele,
diagrame, ilustratii SmartArt, filme, sunete, imagini si clip grafic.

Un aspect contine si tema (culori tematice, fonturi tematice, efecte
tematice si fundalul) unui diapozitiv.
Un poster este o coald mare de hartie imprimatd ce se lipeste pe un
perete, pe suprafete ale structurilor de reclamd stradald sau pe o
suprafata verticald. in mod obisnuit posterele sunt compuse atat din
elemente grafice cat si din text, desi un poster poate fi complet grafic
sau complet compus din text.

Titlul: trebuie sa fie scurt si interesant; vizibil de la distanta.

Scrierea: trebuie sd fie suficient de mare si de lizibild. Daca folosesti
un computer, nu folosi prea multe fonturi. Scrie propozitii scurte,
care sunt vizibile de la distanta.

Imagini, fotografii, grafice: acestea ar trebui sd sustind ceea ce ai de
spus si sa faca posterul interesant. Limiteaza-te la cateva imagini care
impresioneaza.

Prezentare: unde vei pozitiona titlurile, simbolurile, marcatorii,
casutele, fotografiile si imaginile? F& o schitd a posterului Tnainte de
a incepe.

Pune Tmpreuna totul cu atentie: posterul ar trebui sa completeze
formatul ales dar ar trebui sa nu fie Tnghesuit.

O foaie cuprinzdnd nume, cifre si date, introduse n rubrici cu
specificatii amanuntite, pentru a servi unui anumit scop

Aceastd reprezentare graficd permite a se introduce text, date,
formule etc. (continut variat) si clasarea informatiei pe rubrici.

Gradul de complexitate al tabelului este determinat de numarul de
coloane, rubrici

Reprezentarea grafica simplificatd a elementelor sau caracteristicilor
structurii unui aparat, ale unei masini, ale unei instalatii, ale unui
proces etc.

Reprezentarea grafica a schemelor este determinata de tipul de
schemd, dependent de numarul elementelor de continut si relatiile pe
care le stabilesc acestea

Elaborarea unei scheme determina elevul sa fie atent la; ordonarea
continutului Tn pagind, conexiunea Tntre blocurile de continut (prin
linii sau sdgeti), directia sagetilor, culoarea blocurilor de continut,
marimea caracterelor etc.

Reprezintd graficul relatiilor dintre concepte/idei si ajutd la
organizarea i structurarea informatiei, pregdtirea pentru o
prezentare, planificarea unui proiect etc.

Mod de reprezentare concentratd a datelor intr-o maniera clara si
simpla

Oferd elevilor posibilitatea de a vizualiza evolutia datelor conform
unui model, consemnarea unor date pe axa timpului, compararea
intre doud sau mai multe marimi
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Cerintele fata de salile de curs: Tabld sau proiector multimedia.

X1. Resursele necesare pentru desfasurarea procesului de studii

Cerintele fata de atelierul de lucru: Cate un loc pentru fiecare elev, dotat cu:

Nr.
crt.

mobilier comercial,

inventar comercial,

mostre de produse alimentare si nealimentare,
cantare comerciale: de masa si mobil,

dispozitive de mdsura a greutdtii, volumului si a lungimii,

masini de casd si control cu memorie fiscala,

masini si mecanisme de tdiat, macinat, ambalat produsele.

XI11. Resursele didactice recomandate elevilor

Denumirea resursei

Feodosie Pituscan, Alexandru Scutaru "Baza material
tehnica a ntreprinderilor comerciale”, - Chisinau: ed.
UCCM, 2008.

Feodosie Pituscan, Alexandru Scutaru ”Organizarea Si
tehnica comertului” - Chisindu: ed. UCCM, 2015

Mirela Octavia "Tehnologii comerciale” - Bucuresti:
ed. Expert, 2002

Legea Republicii Moldova “Cu privire la metrologie”
Nr.647-X11 de la 17 noiembrie 1995. Monitorul
Oficial nr. 13, 1996

Regulamentul ”cu privire la cerintele tehnice catre
masinile de casd si control”. Monitorul Oficial nr. 109-
110,1998

Regulamentul “Cu privire lainregistrarea si controlul
utilizarii masinilor de casa si control”. Monitorul
Oficial nr. 109-110, 1998

Regulamentul “Cu privire la exploatarea masinilor de
casa si control cu memorie fiscala. Monitorul Oficial nr.
109-110, 1998

Cerintele tehnice fatd de echipamentele de casa si de
control
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Locul Tn care poate fi consultata/ accesata/

procurata resursa

Biblioteca
In cabinetul de specialitate

Biblioteca
In cabinetul de specialitate

Biblioteca
In cabinetul de specialitate

Biblioteca
Tn cabinetul de specialitate

Biblioteca
Tn cabinetul de specialitate

Biblioteca
In cabinetul de specialitate

Biblioteca
In cabinetul de specialitate
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